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	INFORMAZIONI PERSONALI
	Filippo Morzillo
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	 Via Barabino 19/21, 16129 Genova, Italia

	
	 +39.340.91.94.238

	
	 fmorzillo@fastwebnet.it 

 https://www.linkedin.com/in/filippo-morzillo-a8939617/


	
	Sesso Maschile | Data di nascita 04/02/1974 | Nazionalità Italiana 


	ESPERIENZA PROFESSIONALE
	


	Da Luglio 2020
	Managing Partner & Founder

	
	Consulenza Direzionale alle Imprese, Marketing Operativo e Strategico, Comunicazione Integrata di Impresa.

	
	ACTION Srl, Piazza della Vittoria 14/19, Genova

	
	Consulenza Aziendale

	
	

	Da Ottobre 2016
	Consulente Marketing e Business Planning

	
	Orientamento professionale all’imprenditorialità, tutoraggio, e consulenze di mercato, Marketing, Business Plan, creazione impresa per il progetto START & GROWTH.

	
	FILSE Spa, Piazza De Ferrari 1, Genova
CLP – CCIIA Camera di Commercio di Genova

	
	Finanza Agevolata, Creazione Impresa


	Da Settembre 2015
	Partner

	
	Marketing, Comunicazione, Orientamento Professionale al lavoro e all’imprenditorialità, Pianificazione Strategica, Gestione Organizzativa.

	
	Forma Mentis Srl, Viale Brigata Bisagno 2/26, Genova, Italia

	
	Consulenza Aziendale 

	
	

	Da Marzo 2015
	Manager Rete

	
	Marketing e Comunicazione

	
	Rete dei Mercati di Genova, via Ippolito D’Aste 1/2, Genova, Italia

	
	Rete di Imprese

	
	

	Da Gennaio 2014 a Ottobre 2017
	Consulente Commerciale

	
	Creazione e Gestione di Database di vendita per lo sviluppo del Marketing aziendale.

	
	Artfive, Corso Buenos Aires 10, Genova, Italia

	
	Web Marketing

	
	

	Dal 2013
	Docente

	
	Docente di Marketing, Organizzazione Aziendale, Economia Aziendale, Creazione di Impresa e Orientamento Professionale al lavoro: Corso Marketing e gestione eventi, Tecnologo del Legno, Operaio Agricolo Specializzato, Addetto Amministrativo

	
	Endofap Liguria, Via San Giovanni Bosco, Genova, Italia

	
	Formazione Professionale

	
	

	Da Ottobre 2004
	Consulenza in orientamento professionale, progettazione, docenza e coordinamento.

	
	Docente di Gestione dell'Impresa e Orientamento Professionale all’imprenditorialità nel corso SAB per Sommistrazione e Settore Alimentare ex legge regionale n. 287/91 D.lgs. 114/98.

Docente di “Elementi di Fiscalità” nel Corso Agenti e Rappresentanti di Commercio.

Progettista piani formativi e corsi finanziati col Fondo Sociale Europeo (FSE).

Progettista piani formativi e corsi finanziati coi Fondi Paritetici Interprofessionali (FPI).

Coordinatore didattico e Tutor piani formativi finanziati coi Fondi Paritetici Interprofessionali (FPI).

Docente di Marketing e Comunicazione Corso PSL per i Centri Integrati di Via (CIV) di Genova.

Docente di Organizzazione ed Economia per i progetti di Apprendistato ex lege 30/2003 GE12 CVPPTR1 - GE12  CVAPTR1. - 
Docente di Marketing e Orientamento Professionale al lavoro in corsi organizzati all’interno del progetto 1000 ore per la disoccupazione.

Docente di Marketing, Comunicazione e Orientamento Professionale al lavoro per il progetto “Work Experience” della Regione Liguria.

Consulente Ascom Genova per la progettazione di piani formativi tramite il Fondo Paritetico Interprofessionale For.te.

Consulente Ascom Genova in riferimento al premio per la miglior vetrina di Natale nel 2006.

Docente di Marketing del Turismo e Orientamento Professionale al lavoro nei 4 corsi del “Progetto Cultura” della Regione Liguria.

Coordinatore sviluppo misure di accompagnamento del “Progetto Cultura” della Regione Liguria.

Docente di Marketing/Comunicazione e Orientamento Professionale all’imprenditorialità nei seminari del circuito “Creazione di Impresa” della Provincia di Genova, della Camera di Commercio di Genova e del Centro Ligure per la Produttività.

Consulente per la redazione di Business Plan nel circuito “Creazione d’Impresa” della Provincia di Genova, della Camera di Commercio di Genova e del Centro Ligure per la Produttività.

Consulente commerciale/Marketing e Orientamento Professionale all’imprenditorialità pre e post-avvio impresa nel circuito “Creazione d’Impresa” della Provincia di Genova, della Camera di Commercio di Genova e del Centro Ligure per la Produttività.

Docente di Comunicazione nel percorso Biennale di qualificazione Estetiste.

Docente, nell'ambito di un corso finanziato, di Visual Merchandising presso Naturservice Srl, produttore e distributore marchio PLANTERS.

	
	Iscot Liguria, 8 Via Cesarea, Genova, Italia

	
	Formazione Professionale

	
	

	Da Ottobre 2004 a Dicembre 2013
	Managing partner e dal Maggio 2008 Consigliere d’amministrazione


	
	Progettista Fondo Sociale Europeo (FSE) e Fondi Paritetici Interprofessionali (FPI), Docente di Marketing, Comunicazione e Visual Merchandising in progetti formativi pubblici e privati, Responsabile Sviluppo Commerciale per la formazione finanziata, Coordinatore Didattico e Tutor piani formativi finanziati con FPI.


	
	Fairkey & Browns Srl Genova, Italia

	
	Formazione Professionale

	
	

	Da Ottobre 2004 a Giugno 2006
	Consulente per lo sviluppo commerciale e marketing


	
	Sviluppo commerciale e marketing sul territorio Italiano dei sistemi applicativi per l’industria: “Steel-it”, “Weicon” e “Thortex”. 


	
	Rarimport Srl, 6r Via Greto di Cornigliano, Genova, Italia 

	
	Commercio all’ingrosso e al dettaglio di sistemi chimici applicativi per l’industria

	
	

	Da Ottobre 2002 a Ottobre 2004
	Consulente commerciale


	
	Sviluppo commerciale e marketing del canale residenziale e aziendale con operatività sulle città di Reggio Emilia, Modena e Bologna.



	
	Tecnocontrol Srl, Genova – Agenzia di Fastweb Spa, divisione Bologna, Italia

	
	Telecomunicazioni


	
	

	Da Novembre 2001 a Giugno 2002
	Consulente Marketing e logistico


	
	Sviluppo commerciale e logistico per la promozione e l’organizzazione della manifestazione “Eco Ambiente Premio Laigueglia Expo 2002.” 


	
	Praxi Spa, 8 Via XX Settembre, Genova, Italia

	
	Consulenza per la ricerca e selezione del personale e l’organizzazione aziendale

	
	

	Aprile 1999 – Dicembre 2000
	Collaboratore


	
	Redazione di piani di fattibilità per lo sviluppo commerciale e produttivo di brevetti e innovazioni. Promozione per lo sviluppo commerciale dell’azienda. Gestione amministrativa dell’azienda.



	
	Voice di Marco Maragliano, 6r Via Greto di Cornigliano, Genova, Italia

	
	Intermediazione di brevetti e innovazioni

	
	

	1994 - 1998
	Coordinatore lavori di allestimento e disallestimento Padiglione “C” della Fiera di Genova

	
	Gestione incarichi e supervisione del lavoro del personale


	
	Universale Spa, 135 Via Borzoli, 16100 Genova, Italia

Francesco Parisi Spa, 3 Piazza Brignole, Genova, Italia

	
	Trasporti e Logistica


	ISTRUZIONE E FORMAZIONE
	


	Settembre 1992 – Marzo 2005 
	Laurea in Economia e Commercio
	

	
	Corso di Laurea in Economia Marittima e dei Trasporti

Tesi su: “Cabotaggio Marittimo: scenari presenti e futuri”

Marketing 

	
	Università di Genova, Facoltà di Economia e Commercio

	
	
	

	Luglio 2004
	Attestato di frequenza
	

	
	Corso di tecniche di vendita e negoziazione

	
	Unconventional Education Srl su incarico di Fastweb Spa Divisione di Bologna

	
	
	

	Febbraio 2000
	Corso di “Metodi di creazione di formazione a distanza (FAD)”
	

	
	Bic Liguria, Provincia di Genova

	
	

	
	
	

	Luglio 1997
	Corso di “Tecniche di Sviluppo del Marketing Internazionale”
	

	
	Università Luiss, Pisa

	
	

	
	
	

	Settembre 1987 – Luglio 1992
	Maturità scientifica
	

	
	Diploma di Scuola Media Superiore

Liceo Scientifico Statale G.D. Cassini, Genova

	
	


	COMPETENZE PERSONALI
	


	Lingua madre
	Italiano

	
	

	Altre lingue
	COMPRENSIONE 
	PARLATO 
	PRODUZIONE SCRITTA 

	
	Ascolto 
	Lettura 
	Interazione 
	Produzione orale 
	

	Inglese 
	Intermedio B2
	Avanzato C1
	Avanzato C1
	Avanzato C1
	Intermedio B2

	
	

	Spagnolo 
	Intermedio B1
	Intermedio B1
	Intermedio B1
	Intermedio B1
	Utente Base A2

	
	

	
	Livelli: A1/A2: Utente base  -  B1/B2: Utente intermedio  -  C1/C2: Utente avanzato 
Quadro Comune Europeo di Riferimento delle Lingue


	Competenze comunicative
	Sono in grado di e comunicare in modo chiaro e preciso, rispondendo a specifiche richieste della committenza e/o dell’utenza di riferimento grazie alle attività di relazione con la clientela e alle capacità di gestione e sviluppo della rete vendita ottenute nelle esperienze professionali sopra citate.


	Competenze organizzative e gestionali
	Sono in grado di organizzare autonomamente il lavoro, definendo priorità e assumendo responsabilità acquisite tramite le diverse esperienze professionali sopra elencate nelle quali mi è sempre stato richiesto di gestire autonomamente le diverse attività rispettando le scadenze e gli obiettivi prefissati.

Sono in grado di lavorare in situazioni di stress grazie alla gestione di relazioni con il pubblico/clientela nelle diverse esperienze lavorative e in particolar modo lavoro con puntualità di gestione e nel rispetto delle diverse scadenze come mi è stato insegnato nelle realtà aziendali di cui ho fatto parte.


	Competenze professionali
	Analisi curriculum vitae e gestione colloqui di lavoro

Definizione e lavoro per obiettivi
Progettazione e realizzazione campagne di comunicazione

Fund Raising
Progettazione e definizione budget

Gestione aule e public speaking

Gestione e organizzazione team di lavoro

Gestione area vendita
Orientamento Professionale al lavoro e all’imprenditorialità


	Competenza digitale
	AUTOVALUTAZIONE

	
	Elaborazione delle informazioni
	Comunicazione
	Creazione di Contenuti
	Sicurezza
	Risoluzione di problemi

	
	UTENTE AVANZATO
	UTENTE AVANZATO
	UTENTE AVANZATO
	UTENTE AVANZATO
	UTENTE AVANZATO

	
	Livelli: Utente base  -  Utente intermedio  -  Utente avanzato 
Competenze digitali - Scheda per l'autovalutazione 

	
	  Sistemi operativi: Microsoft Windows 95/98/2000/ME/XP/Vista/8/10

  Sistemi applicativi: Microsoft Office, Open Office

Browser Internet: Microsoft Internet Explorer, Chrome, Firefox


	Altre competenze
	Fin dall’infanzia mi sono dedicato alla pratica di discipline sportive che pratico tutt’ora e che mi hanno permesso di acquisire tecniche per la gestione dello stress, ricerca dell’equilibrio e gestione di team che possono essere utilmente utilizzati, a particolari condizioni, anche in contesti professionali.

	
	

	
	Partecipazione al “Premio Philip Morris per il Marketing” nel 1997 classificandomi 23°su 284 a livello Italiano con la redazione di un piano di Marketing per il rilancio commerciale e di immagine della carne Simmenthal.




	Patente di guida
	B


	Dati personali
	Curriculum vitae in formato europeo sottoscritto, con liberatoria per la pubblicazione on line e

per il trattamento dei dati ai sensi del GDPR 2016/679.

Autorizzo al trattamento dei dati personali ex D.Lgs n. 196/2003.

Ai sensi e per gli effetti delle disposizioni, di cui al D.P.R. 445/2000, consapevole delle sanzioni penali, relative alle false dichiarazioni, si dichiara che le informazioni contenute nel curriculum vitae, corrispondono al vero.



Genova 04/01/2020
Filippo Morzillo 
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